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ENTREVISTA

Un acto de amor

Referente internacional en arte precolombino, el anticuario francés Santo Micali abrio

su galeria como acto de amor hacia estos extraordinarios objetos milenarios.

anto Micali, fundador de la Gale-

rie Mermoz de Paris en 1970, es

miembro del Syndicat National

des Antiquaires desde 1975, de
la Compagnie Nationale des Experts, asf
como Expert de la Cour d’Appel de Paris
desde 1989. Su conocimiento tnico del
mundo precolombino y sus civilizaciones,
basado en cuarenta afios de experiencia e
investigacién, le ha convertido en asesor de
importantes museos. Micali es el alma de la
Galerie Mermoz, un referente internacio-
nal que, en casi medio siglo, ha reunido una
documentacién histérica y cientifica tnica
en el campo del Arte Precolombino. Con-
versamos con el reputado anticuario con
motivo de su participacién este mes en la
feria BRAFA en la que presentar4 extraor-
dinarias obras del Nuevo Mundo.

¢ Como llegs a especializarse en Arte Preco-

lombino?

El arte precolombino es un arte que trans-
mite un mensaje; es un arte con fuerza, sim-
bélico. Mi motivacién para abrir una gale-
rfa en 1970 fue simplemente el amor a los
objetos. Me di cuenta de que pocos mar-
chantes se especializaban en este 4rea y yo
queria brindar al publico la oportunidad de
descubrir este arte que tanto amo. El mfo
no es un amor apasionado. Hay que distin-
guir la pasién de la afinidad. No me gufa la
pasién; con la pasién ciega, uno estd bajo el
embrujo del objeto de tal modo que ya no
es capaz de ver con lucidez. La afinidad te
permite mantener el juicio, el espiritu criti-
co, algo primordial para un experto.

(Se acuerda de la primera pieza que com-
pro?

Si, y todavia la conservo. Se trata de una
figurilla Michoacén de influencia teotihua-
cana, delicadamente modelada y decorada
con motivos en pastillaje, que data del pe-
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riodo preclésico tardfo, es decir, el prin-
cipio de nuestra era. Se la compré a una
anciana que deseaba confidrmela a mf per-
sonalmente. Cuando la adquirf, de alguna
manera, sellamos un pacto. Y para cumplir
esta promesa inefable, no me he separado
jamds de ella.

[ Oué culturas admira mds y por qué?

Entre la infinita variedad de las civiliza-
ciones precolombinas, hay tres que valo-
ro especialmente: la olmeca, la maya y la
“West Coast”. La cultura olmeca es consi-
derada la civilizacién madre de Mesoamé-
rica. Tuvo una prolongada supremacfa en
todo el conjunto de la regién y ha dejado
un legado inestimable, como evidencian
las culturas precolombinas posteriores,
que presentan huellas indiscutibles de su
influencia. Los olmecas no sélo crearon la
primera civilizacién del antiguo México,
sino también los objetos méds bellos, mas
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«Los olmecas crearon
los objetos mas bellos
del Antiguo México»

conseguidos y més prestigiosos. Est4n es-
culpidos de una manera tan perfecta que
ni siquiera se distingue el trabajo humano.
Podrfa pensarse que estos objetos apare-
cieron por arte de magia, sin esfuerzo, sin
investigacién. Por otra parte, son el eco
de grandes mensajes, estdn provistos de
energfa, de fuerza y de simbolismo. El arte
maya representa el refinamiento absoluto
y se distingue por la gran variedad de ma-
teriales utilizados. Los mayas fueron tam-
bién grandes constructores, tanto de mo-
delos arquitecténicos (pirdmides), como
de ciudades (Tikal, Copén, Chichén Itz4).
Se han encontrado huellas de ellas en toda
Mesoamérica (México, Guatemala, Hon-
duras, El Salvador, Belice). Los mayas
lograron construir ciudades en 4reas muy
sensibles a los terremotos sin que fueran
jamds destruidas, detalle que revela un
cierto conocimiento del terreno y una
especie de “inteligencia arquitecténica”.
El arte maya es también indisociable de
las ciudades-estado y especialmente del
esplendor de cada una de ellas, en cons-
tante competicién entre sf en cuestién de
investigacién y de belleza artisticas. Por
dltimo, “West Coast” [Antiguo Occiden-
te de México] es un grupo cultural que
comprende civilizaciones distintas, pero
con similitudes. Entre ellas, las de Jalis-
co, Colima, Nayarit y Chinesco. El arte de
“West Coast” destaca por la gran variedad
de formas (frutas, vegetales y animales) y
personajes representados en escenas de la
vida cotidiana. Estas piezas son un testi-
monio clave que nos muestra cémo vivian
estos pueblos. Denotan siempre una gran
sensibilidad y una amplia gama de emo-
ciones, lo que las convierte en un arte muy
Vivo.

Sin duda usted habrd hecho algunos des-
cubrimientos durante los 40 arios que lleva
trabajando en este campo.

Uno a veces se sorprende del destino de
un objeto. Me acuerdo de una pieza que
tenfa en los afios 80, una hermosa diosa Ve-
racruz, de un tamafio increfble. En aquel
momento, yo pedfa por ella 60.000 francos
v no lograba venderla. Un amigo me con-
vencié de que la sacara a subasta en Nue-
va York. Finalmente fue adjudicada por
150.000 délares y ahora reina en la sede de
la Fundacién Televisa en México. Esta his-
toria es uno de los numerosos ejemplos que
muestran que un objeto aguarda siempre la
llegada del cliente apropiado. Los objetos
a veces tienen que esperar mucho tiempo
hasta la llegada del comprador adecuado.
Pero si éste no se presenta, es que el objeto
debe quedarse conmigo y no partir todavia.



Esencia de divinidad

“En BRAFA expondré una increible escultura
Veracruz, descubierta en El Zapotal en los
ahos 60, que representa a la diosa Cihuateotl!
—nos descubre Santo Micali- Sdlo hay cinco
o seis ejemplos similares en todo el mundo.
Es de un tamafio excepcional y mide mas

de un metro de altura. Es un objeto de

una fuerza indescriptible, que vibra con
verdadera energia. Cuando se mira, ya no

se ve la materia, sino la esencia misma de

la divinidad. Es similar a la que vendi en una
subasta en los afios 80 y que hoy forma
parte de la Fundacién Televisa en México.
También presentaré una magnifica estatuilla
Chinesco que destaca por su armonia, su
fuerza expresiva, su policromia y su calidad de
ejecucion. Tiene una estructura geométrica
muy singular, construida alrededor de lineas
rectas y curvas, espacios vacios y llenos y

un espléndido juego de volimenes que
realmente dan vida al personaje.”

(Cudl es el procedimiento para obtener el
certificado de autenticidad de una pieza?

Para certificar la autenticidad de un obje-
to no hay ningtin secreto, hay que tener la
experiencia. Hay que tener un minimo de
30 6 40 afios de experiencia para haber po-
dido adquirir la visién necesaria. Es nece-
sario haber visto gran cantidad de objetos
y también muchas falsificaciones. Sélo la
experiencia permite reconocer lo verdade-
ro de lo falso. En los objetos arqueoldgicos,
como los de arte precolombino, la patina
tiene gran importancia. Toda patina debe
ser original; y s6lo una persona experimen-
tada puede distinguir una patina natural de
una artificial. En el siglo XX, con los pro-
cedimientos cientificos modernos, podemos
confirmar el dictamen y probar la autentici-
dad de un objeto. Pero hay que ser riguro-
so. Para los objetos de piedra, por ejemplo,
no es posible m4s que a través del estudio
de microanilisis. Este estudio es realizado
por un doctor en geologia que debe cono-
cer la composicién de la piedra para saber
cémo va a reaccionar con el tiempo y al
estar enterrada, qué minerales se trans-
formardn de manera natural, etc. Se trata
también de estudiar la superficie del objeto,
de analizar las partes orgénicas que hay, asf
como la corteza que se ha ido formando du-
rante los 1.000, 2.000 6 3.000 afios durante
los que ha estado enterrado. Para autenti-
ficar un objeto, también se hace un estudio
estilfstico. Hay que comprender que estos
objetos fueron producidos, esculpidos, por
personas que no tenfan nuestra mentalidad,
y hay que entender las culturas precolom-
binas para conocer sus objetos. Estas pie-
zas tienen una vida y nos hablan. Un falsifi-
cador no puede imitar el espiritu del objeto
y por tanto, inevitablemente, hard una cari-
catura. Esta sensibilidad no se aprende en
la escuela, es la experiencia lo que permite
percibirla. Normalmente, para un verdade-
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ro experto, una simple mirada basta para
saber si un objeto es bueno. Si queremos
profundizar en los detalles, podemos recu-
rrir a métodos cientificos que confirmen la
exactitud de nuestro andlisis.

(Cudl es la tarea mds dificil de su profesion
en la actualidad?

La actividad de marchante ha cambiado
completamente. En el pasado, habfa mu-
chos coleccionistas «genuinos», me refiero
a particulares que trataban de construir
una coleccién y que conocfan este campo
casl tanto como los marchantes. Actual-
mente, esta clase de coleccionistas es muy
rara. La gente sabe poco y no dispone de
mucho tiempo, no suele acudir a las gale-
rias y el mercado se desarrolla principal-
mente en las ferias. Ahora bien, la activi-
dad de anticuario se basa en los contactos.
De lo que se trata es de atraer coleccionis-
tas a la galerl'a y establecer con ellos una
relacién de confianza, pero es dificil crear
una auténtica relacién si la gente no visita
las galerfas. Y luego estd la dificultad de
renovar los clientes porque los coleccio-
nistas suelen estar activos durante diez o
como mucho veinte afios, y entonces dejan
de comprar. Asi que hay que encontrar
nuevos clientes. Pero la tarea sigue siendo
magm’ﬁca porque se trata de dar a cono-
cer un arte excepcional, de belleza infinita,
que cuenta con obras fascinantes y de las
mds logradas que el hombre haya realiza-
do jamis.

([ Oué consejos daria para iniciar una colec-
cion?

Ante todo, jno comprar en las subastas! La
primera finalidad de las subastas es vender,
aunque el objeto no tenga gran interés. Re-
comiendo tratar con un marchante, que es-
tard encantado de aconsejarle. El galerista
le crear4 una coleccién como si fuera para
él mismo, pero a gusto del cliente, teniendo
en cuenta sus afectos y su sensibilidad. El
cliente puede tener la certeza de que va a
hacer adquisiciones de gran calidad. Si el
marchante es un verdadero marchante y
hace su trabajo como un monje, es decir,
con rigor e integridad, le ilusionar4 incluso
volver a comprar objetos que vendié por-
que sabe que son espléndidos y de calidad
incuestionable. Sin embargo, en las subas-
tas, son piezas anénimas cuyo valor no de-
pende de la calidad. No porque un objeto
esté a la espera del golpe de martillo su pre-
cio corresponde a su valor real. En las su-
bastas, hay objetos mediocres que alcanzan
precios exorbitantes, muy por encima de
su valor. Y por el contrario, a menudo hay
objetos muy Interesantes que no se venden.
Nada sustituir4 jamés el oficio del anticua-
rio, amante de sus objetos y 4vido de com-
partir esta afinidad con quien lo desee.

M.P.
www.brafa.be





